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Студенти заочної форми навчання з дисципліни «Міжародні комерційні контракти та ділові переговори» оформлюють контрольну роботу, що є результатом виконання індивідуального навчально-дослідного завдання, яке складається з одного теоретичного питання та практичного завдання. 
Індивідуальне навчально-дослідне завдання виконується самостійно при консультуванні з викладачем протягом вивчення дисципліни згідно з графіком навчального процесу. В теоретичному питанні студент повинен подати матеріал логічно, з посиланнями на літературні джерела та формулюванням власної думки. Обсяг теоретичного питання не повинен бути менше 10 сторінок машинописного тексту. 

Вимоги до оформлення контрольної роботи: формат паперу – А4, поля:

верхнє, нижнє та ліве – по 2 см, праве – 1 см. Шрифт Times new Roman. Кегль –14. Інтервал – 1,5. Таблиці оформляються 12 кеглем з інтервалом 1. Зразок оформлення титульного листа дивитись у Додатку А. Контрольна робота повинна бути зброшурована.
ІНДЗ припускає наявність наступних елементів наукового дослідження: 

· практичне значення;  

· комплексний системний  підхід до вирішення завдань дослідження;

· використання передової сучасної методології і наукових розробок; 

· елементи творчості.

Практична значущість ІНДЗ полягає в обґрунтуванні реальності її результатів для потреб практики.

Комплексний системний підхід до розкриття теми роботи полягає в тому, що предмет дослідження розглядається під різними точками зору — з позицій теоретичної бази і практичних напрацювань, умов його реалізації на підприємстві, аналізу, обґрунтування шляхів удосконалення та ін.

У процесі виконання ІНДЗ, разом з теоретичними знаннями і практичними навичками за фахом, студент повинен продемонструвати здібності до науково-дослідної роботи та вміння творчо мислити, навчитися вирішувати науково-прикладні актуальні задачі.

Тема ІНДЗ є неоднаковою для всіх студентів, обирається за наведеною тематикою. Теми ІНДЗ можуть бути змінені або уточнені за розсудом викладача. Розподіл тем для виконання контрольної роботи здійснюється згідно з першою літерою прізвища слухача:
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	№9
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ІНДЗ повинне мати наступні розділи.
Титульна сторінка має містити назву університету; назву кафедри; назву навчальної дисципліни; тему ІНДЗ; прізвище, ініціали студента, номер академічної групи; дату подання ІНДЗ викладачеві на перевірку.

Зміст повинен відтворювати назви розділів, параграфів тощо, які
розкривають тему ІНДЗ, і зазначенням номерів сторінок, на яких вони розміщені.

Вступ розкриває сутність і стан наукового завдання та його значущість, підстави та вихідні дані для розробки теми ІНДЗ, дається обґрунтування необхідності проведення дослідження.

Основна частина складається з розділів, які розкривають сутність проблеми.

Висновки. У висновках викладають перелік пропозицій та рекомендацій і практичні результати, одержані в ІНДЗ.
Список літератури. Джерела слід розміщувати в алфавітному порядку прізвищ перших авторів або заголовків. Відомості про джерела, що включені до списку, необхідно подавати згідно з вимогами державного стандарту з обов'язковим наведенням наукових праць.
Додатки можуть включати матеріали, що є копією документів, звітів, або розрахункові таблиці, узагальнюючі схеми чи діаграми.
Тематика ІНДЗ
1. Національні особливості ведення переговорів з іноземними партнерами.

2. Особливості ведення ділових переговорів з американцями.

3. Особливості ведення ділових переговорів з англійцями.

4. Особливості ведення ділових переговорів з французами.

5. Особливості ведення ділових переговорів з німцями.

6. Особливості ведення ділових переговорів з японцями. 

7. Особливості ведення ділових переговорів з італійцями. 

8. Особливості ведення ділових переговорів з іспанцями. 

9. Особливості ведення ділових переговорів з корейцями. 

10. Особливості ведення ділових переговорів з китайцями.

11.  Основні умови контрактів на купівлю-продаж сировини та продовольства.

12. Характерні особливості зовнішньоторговельних угод з купівлі-продажу споживчих товарів.

13. Специфіка зовнішньоторговельних угод на ринку машинотехнічної продукції. 

14. Міжнародні комерційні контракти з надання послуг.
15. Особливості оформлення міжнародного комерційного договору перевезення. 
16. Поняття міжнародного комерційного контракту страхування. 

17. Відмінність ліцензійного договору від контракту купівлі-продажу товарів, істотні і неодмінні умови щодо його укладання.

18. Специфічні особливості комерційних контрактів на виконання науково-пошукових і дослідно-конструкторських робіт. 

19. Основні способи виходу на зовнішні ринки при здійсненні експортної діяльності. Особливості вибору посередницьких фірм. 
20. Характерні особливості угоди про надання права на продаж;

21. Відмінності між договорами комісії та консигнації;

22. Основі умови договору доручення.

23. Біржові угоди на реальний товар і термінові (ф'ючерсні) угоди. 

24. Основні умови давальницького контракту на переробку тканини.

ПРАКТИЧНЕ ЗАВДАННЯ

на тему: "Базисні умови постачання Incoterms 2010 року в контрактах купівлі-продажу товарів"

Дайте відповідь на наступні питання по кожній базисній умові постачання

1.  Хто організує міжнародне транспортування вантажу?

2. Хто несе транспортні витрати, і до якого пункту? 

3. Які транспортні витрати включаються в ціну товару за контрактом?

4. Коли ризик випадкової загибелі чи ушкодження товару переходить із продавця на покупця?

5. Хто здійснює митні формальності по експорту та імпорту?

Результати відповідей занести в таблицю 1
	Термін Incoterms 2010 р.
	Питання за номером по порядку

	
	1
	2
	3
	4
	5

	 ЕХW
	імпортер
	імпортер
	Не включаються
	На складі експортера
	імпортер

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


БАЗИСНІ УМОВИ ПОСТАВКИ
1.  ЕХW (із заводу... у названому пункті).

2.  FСА (вільно в перевізника в названому пункті).

3.  FAS (вільно уздовж борта у названому порту відвантаження).

4.  FОВ (вільно на борті... у названому порту відвантаження).

5.  СFR (вартість і фрахт... у названому порту призначення).

6.  СІF (вартість, фрахт і страхування у названому порту призначення).

7.  СРТ (провізна плата оплачена доназваного пункту).

8.  СІР (вартість і страхування оплачені до... названого пункту).

9.  DAТ (поставка на терміналіе)
10.  DАР (поставка у назване місце призначення).

11.  DDР (поставлено з оплатою мита... у названому пункті призначення). 

ПИТАННЯ ДО ЗАЛІКУ

з дисципліни «Міжнародні комерційні контракти та ділові переговори»

1. Сутність та особливості ділової бесіди і переговорів

2. Способи та стилі ведення ділових переговорів

3. Стилі позиційного підходу: м’який та жорсткий

4. Фактори, які впливають на успіх переговорів 

5. Планування та підготовка до переговорів 

6. Етапи підготовки до переговорів, їх характеристика.

7. Вибір стратегії ведення переговорів 

8. Концепція ведення переговорів при врегулюванні конфліктів у сфері ділових відносин

9. Використання телефону в професійній діяльності
10. Організація та практика проведення переговорів.

11. Початок ділової бесіди.

12. Передача інформації.

13. Основні тактичні прийоми ведення переговорів.

14. Помилки, яких слід уникати на переговорах.

15. Особливості переговорів у міжнародній сфері
16. Рівень та персональний склад делегацій
17. Міжнародні переговори з метою мирного урегулювання виниклих суперечок
18. Протокольні аспекти ведення міжнародних переговорів
19. Результати міжнародних переговорів та виконання договірних обов'язків
20. Поняття та  класифікація міжнародних комерційних операцій за методами торгівлі, за спрямованістю торговельних потоків, за об’єктом торгівлі.

21. Характеристика основних етапів проведення міжнародної комерційної операції.

22. Поняття міжнародного комерційного контракту (МКК) та основні ознаки згідно з якими комерційний контракт можна вважати міжнародним. Функції та основні принципи МКК.

23. Основні умови дійсності зовнішньоекономічних контрактів.   Визначений згідно з українським законодавством порядок укладання контракту. 

24. Характеристика   основних способів укладання контракту. 

25. Момент і мова укладання контракту. Зміна або розірвання контракту.

26. Методика перевірки повноважень особи, яка підписує договір відповідно до міжнародної практики. 

27. Обов’язкові вимоги до форми, порядку укладання та виконання зовнішньоекономічних контрактів відповідно  до норм міжнародного та національного права. 

28. Методичні підходи до корегування заздалегідь узгоджених базових контрактних цін при зміні економічного становища в країні продавця.

29. Регулювання питань укладання договорів в рамках  Інкотермс – 2010.

30. Особливості визначення моменту переходу ризику з врахуванням норм права, що застосовується до контракту. Базисні умови поставки за яких моменти переходу ризиків та витрат з продавця на покупця не співпадають.

31. Основні умови контрактів на купівлю-продаж сировини та продовольства.

32. Характерні особливості зовнішньоторговельних угод з купівлі-продажу споживчих товарів.

33. Специфіка зовнішньоторговельних угод на ринку машино-технічної продукції.

34. Основні умови давальницького контракту на переробку тканини.

35. Міжнародні комерційні контракти з обслуговування товарообігу.

36. Особливості оформлення міжнародного комерційного договору перевезення. Істотні умови договору перевезень.

37. Відмінність ліцензійного договору від контракту купівлі-продажу товарів, істотні і неодмінні умови щодо його укладання.

38. Характерні особливості угоди про надання права на продаж;

39. Відмінності між договорами комісії та консигнації;

40. Функції транспортної документації, в залежності від виду транспорту. 

41. Призначення та зміст  пакувального листа, специфікації,

42. Значення сертифікату походження спеціальної форми для надання та використання митно-тарифних преференцій. 

43. Призначення сертифікатів якості, відповідності, а також фітосанітарного, карантинного, ветеринарного.

44. Особливості оформлення та призначення вантажної митної декларації.  

45. Специфіка декларування інвестицій та податкові пільги.

46. Специфіка митного оформлення консигнаційних товарів.

47. Сутність та переваги арбітражу. 

48. Механізм врегулювання спорів в рамках СОТ.
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